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Foglio

aga in contanti o preferi-
. sce dilazionare?”. Questa era
la domanda che fino a poco
tempo fa, in concessiona-
ria, veniva rivolta al futuro proprietario
al termine di una trattativa conclusa con
l'acquisto. Oggi, dove meno di un terzo
delle vendite avviene per contanti, esiste
una terza possibilita. Si chiama noleggio a

lungo termine e, in cambio di una quota
mensile fissa comprensiva di assicurazione
RC e kasko, tassa di possesso, manuten-
zione, pneumatici e servizio di soccorso in
caso di guasto, garantisce luso esclusivo
di una vettura a propria scelta. Nato come
servizio riservato ad aziende o professioni-
sti grandi utilizzatori di automobili, si sta
diffondendo non solo tra artigiani e il cre-

scente “popolo delle partite Iva”, ma puo
rappresentare una interessante opportunita
anche per i privati.

Per sommi capi, il noleggio a tungo termine
non & un “acquisto” effettivo, dal momento
che la proprieta rimane sempre della societa
con cui viene stipulato il contratto, ma un
“utilizzo” esclusivo del veicolo. Sono quin-
di escluse le spese di carburante, ma tutte
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